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Avant-propos

« L’avantage du tra it d’esprit, c’est qu’il

– et léger. Il n’excède pas le poids maximum

au-delà duquel il sera it r e f u s é par les

moyennes. »

Tristan Bernard ( Le Poil civil

Le pire, c’est de ne pas en avoir du

De la répartie !

L’horreur, c’est, face au commentaire,

vation, et bien sûr face à la critique de

teur, surtout quand elle vous est personnellement

adressée, de rester coi, bouche bée, sans

hagard. Le cauchemar et la honte. À éviter

Comment ? En maîtrisant l’art de la

M a i s a l o r s c o m m e n t déve lopper

réponse est nette : par un mélange subtil



froid et de créativité. Le premier sert à

déstabi l isé par l ’attaque insoupçonnée

dont on ne pensait pas qu ’ i l fût à ce

adversaire. La seconde permet de dénicher

la fulgurance qui peut produire le K-O.
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Enfin, l’art de la répartie relève aussi

régraphie verbale, qui touche parfois

– d’où la beauté, et d’où le risque : c’est

fait danser les mots sur un fil ! Il les fait m

en les rendant spirituels et légers. Et celui

au-delà des arguments, prendre plaisir

– à en jouer et à en jouir – deviendra un

« communicant ».

L’ouvrage développera les techniques

la répartie, mais aussi des exemples de

historiques ou entendues, célèbres ou quotidien

lancées dans des situations diverses.

Au tour maintenant du lecteur de s’entraîner

s’amusant sur le fabuleux ring de « la joute
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R È G L E 1

Recherchez

le triomphe

« Il ne fau t pas détruire, mais il fau t

souvent, pour que les gens se tiennent

Jules Renard ( Journal )

La répartie fait part ie de l’art de la

est associée à « la joute oratoire », expression

liqueuse s’il en est, comme à la polémique

l’étymologie grecque, , signifie

La répartie est toujours une réponse – ou

tion – à un propos, un argument, une objection,

attaque soudaine par les mots, l’expression

ironie et d’une moquerie. Elle se caractérise

rapidité, son esprit, et par son sens de



Un e r é p a r t i e fuse e t , s i e l le n e fait

l ’ inter locuteur, l u i « c l o u e l e b e c » . A

face à telle remarque, celui qui n’a pas

tie demeure pantois, immobile, figé, muet,

solitude d’un silence incommensurable
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C’est pour cela que l’art de la répartie,

qui en use, sert d’abord à revendiquer

dans le d é b a t , revendiquer son amour-propre,

rééquilibrer le rapport de force, ne pas

face. Bref, ne pas se laisser faire !

Dans une scène du film de Patrice Leconte,

le Roi-Soleil en personne défie un jeune

san : « Faites-nous un mot, là, au débotté.

par exemple. »

Il s’agit de répondre avec esprit mais

pour ne pas humilier ce haut personnage,

d ’être impitoyablement exclu de la cour.

« Sire, vous n’êtes pas un sujet », lance

homme en s’inclinant.

Coup de maître. L’esquive

est spirituelle, le courti-

san s’est aff irmé, et la



répartie est valorisante

pour le roi, provocateur.
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R È G L E 2

Risquez la répartie

S u rpr end r e son interlocuteur

et se surprendre soi-même.

Lorsque vous aurez expérimenté cette

attitude, vous verrez, vous modifierez

vous avez de vous-même, et sans doute

que vous entretenez aux autres.

Si votre interlocuteur pense « il a osé »,

et c’est le plus important, vous pourrez

dire « j’ai osé ! ». Et, qui plus est, avec q

Car la notion de plaisir va avec la répartie.

répartie – ce mode fulgurant de la communication –

constitue un risque, elle entraîne aussi

D’aucuns le qualifieraient de « jouissif ».

est consécutif au risque. Si oser fait peur,



produit des frissons qui font du bien.

O n le voit chez c e r t a i n s br i l lants p

prêts à en découdre sur les plateaux de

qui extirpent leurs réparties du trac colossal

évitent de montrer.
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La répartie s’apparente ainsi au saut

à la partie de poker, à la roulette russe,

à la plaidoirie des avocats lorsqu ’ i ls

flèche décisive à l’encontre du ministère

va permettre, peut-être, d’innocenter

Lors d’un procès, le procureur avait

les arguments que ne manquerait pas

partie adverse… Loin d ’être déstabilisé,

la défense avait commencé sa plaidoirie

vous remercie pour l’introduction, cher

U n e façon d e faire d e l ’humour, d e

l’auditoire et de reprendre l’avantage.
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R È G L E 3

Qui donc n’a pas

rêvé d’être Cyrano

Allons, voyons, que diable, du panache

Qui donc n’a pas eu la tentation, face

cation et à la méchanceté, de se lever

quer comme l’aurait fait Cyrano ?

Qui, confronté à l’affront, n’a donc rêvé

fois, juste une fois, Cyrano ? Posséder

son souffle, son humour et sa poésie e

notamment lorsqu’il rétorque avec génie

tive du vicomte de Valvert.

Le vicomte :

– « Vous… vous avez un nez… heu… un nez…



Cyrano :

– « Ah ! non ! c’est un peu court , jeune

On pouvait dire… Oh ! Dieu !… bien

en somme… »

En variant le ton, – par exemple, tenez :

Agressif : « Moi, monsieur, si j’avais un
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Il faudrait sur-le-champ que je me l’amputasse

Amical : « Mais il doit tremper dans v

Pour boire, faites-vous fabriquer un

Descriptif : « C’est un roc ! … c’est un

un cap !

Que dis-je, c’est un cap ?… C’est une

Entraînez-vous à lire cette tirade avec

lyte qui vous donnera la réplique. Décla

par cœur, et avec la gestuelle qui l’accompagne.

En vous appuyant sur les deux derniers

réplique de Valvert, « très grand », répondez

au tac aux propos du

vicomte en « enchaî-

nant » votre « répar-

tie » : « Ah ! non ! c’est

un p e u c o u r t , jeune

h o m m e ! » , e t c . S a n s

p a u s e , s a n s s i l e n c e ,

comme une répartie vive



e t s p o n t a n é e q u i v a s e

transformer en un véritable

torrent verbal !
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R È G L E 4

Luttez contre l’esprit

d’escalier

Ne plus r eg r e tter en marmonnant :

« Voilà ce que j’aurais dû dire.

Le pire est lorsque vous ratez l’occasion

répartie. Et que vous le regrettez ensuite.

ressassez la situation, comme un malheureux,

vous vous dites : « J’aurais dû lui répondre

rétorquer cela ! », « Pourquoi donc me

comme un benêt ? ».

Elle procure des douleurs à l’estomac et

de ne pas avoir été à la hauteur de la situation.



a de quoi gâcher une journée ou la vie,

répète. On n’a pas en effet deux fois l’occasio

« répartir » : il faut saisir sa chance ou l’opportun

de marquer un point contre l’adversaire

a cru vaincu lors de votre dernier silence.
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La répartie, surtout lorsque vous la sen

ne faut pas la bloquer. Il faut lâcher

demande qu ’à sortir. Laissez-la faire

toute seule sa cohérence, sa forme, sa

sa légitimité.

Mais pourquoi ne sort-elle pas ? La

mal ? De dire mal ? De déplaire ? Le

mieux qu’une parole non maîtrisée et

ment pensée ? Pas toujours ! L a pr ise

est souvent moins grande qu’on ne

le bénéfice de laisser surgir cette fulgurance

être judicieux : elle va marquer votre

équilibrer la relation et éviter la rumination.

Il vaut mieux, en matière de répartie,

remords que des regrets.
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R È G L E 5

Développez votre

instinct guerrier

Le s mots sont des armes.

O n a tous e n n o u s u n e é n e r g i e b e l l i q u e u s e

dépenser, l’envie d’en découdre.

Il suffit de s’écouter. La « polémique »,

une autre forme de la guerre. Si les mots

tinguent d’abord des poissons et des

nous servent aussi à nous battre, et parfois

à blesser. Les mots se révèlent parfois

qu’un geste ou un coup.

Mais la répartie doit être drôle, à la mes

cruauté du propos. La cruauté, sans l’hum

moins efficace.

Comment bien répliquer ?



Anticiper mentalement la répartie.

Préparer la formule qui doit être acérée

une flèche et bien la mâcher avant de

S’appuyer sur la fin du propos de l’interlocuteur

pour lancer la ré p a r t i e . L a dire, d’un

trembler. Puis prévoir la seconde répartie
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R È G L E 6

Faites mouche

« L’ironie doit faire c o u r t . L a sincérité

peut s’étendre. »

Jules Renard ( Journal )

La répartie procède de l’effet. Et il ne

pas rater son effet. Il faut donc faire mouche.

nécessite un excellent sens de l’à-propos ,

en compte du profil de l’interlocuteur – de

du contexte dans lequel se situe la discussion.

pour cela qu’il faut adapter les réparties

par cœur à la situation ou, mieux encore,

venu, en fabriquer des sur-mesure.

Mais souvent les forces inconscientes

appelle aussi l’instinct ou encore l’intuition –

font chois ir la b o n n e r é p a r t i e en fonc t ion

situation. La parole qui fuse n’est pas autant



du hasard qu’on ne le dit.

Le ton n e doi t être n i agress i f n i h

répartie doit être exprimée sur un ton vif,

claire, audible et affirmée. Bref, elle ne

sous-jouée ni surjouée, mais assumée. Une

sobre peut l’accompagner.
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R È G L E 7

N’ayez pas peur

du trac

pour avoir du talent !

Il y a toujours une sacrée montée d’adré

lorsqu’on réplique parce qu’on ose et

ne sait pas a priori quel sera l’impact de

toujours rapide et vive.

Mais ce battement intense du cœur bat

dans celui des acteurs avant d’entrer

va, on l’a vu, avec le jeu de la répartie,

gurance et sa prise de risque. Il est aussi

du plaisir procuré par cette aventure du

s’effectue sans filet.

La grande Sarah Bernhardt (1844-1923)

à une jeune actrice qui lui avouait ce soir-là,



pourtant avec la grande dame, qu’elle

le trac, que ce n’était pas grave, et que le

drait plus tard… « mais avec le talent » !
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R È G L E 8

Préparez

vos réparties

« Comme il fau t travailler pour ê tr e natu

disait Louis Jo u v e t.

Le propre d’une répartie est d’apparaître

spontanée. On semble donc l’improviser.

ton, dans l’apparence. Ce n’est pas pour

ne l’a pas prévue. Un entretien avec son

pour lui demander un crédit peut autoriser

taine préparation, répétition même des

E x e m p l e , l e b a n q u i e r   : « M o n s i e u r ,

salaire, nous ne pouvons pas mettre

financement ! » Vous, dans l’espoir de culpabiliser le

créancier, et du tac au tac, en voulant

vif : « On ne prête qu’aux riches ! » Un point



Autre exemple : à votre supérieur hiérarchique

vous refuse injustement une nouvelle augmentation,

vous pouvez lui dire, d’un trait, que vous

deux clients qui font la moitié du chiffre

l’entreprise. Et toc ! L’argument ayant ici

chaque jour et… tout au long de l’année
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R È G L E 9

Notez-vous de 1

Entraînez-vous ! Vous v er r e z , cela marc

Il vous faut un p e u de patience et de

toujours de l’audace ! Évidemment, au

performances sont hésitantes. Elles

par l’entraînement comme dans tout

Il faut donc se fixer des objectifs progressifs :

bonne répartie par semaine, puis une

jour. Et l’on notera ses meilleures réparties

petit carnet en y indiquant la situation

acteur(s) de la « scène ».

On pourra même les noter, si l’on

1 0 , en fonction de leur efficience. On

lement l ’ impact précis de la répartie



i n ter locuteur (s)   : m a n i fe s t a t i o n s d e

d’admiration, silence ou relance de la

On ne déniera pas les situations où l’on

elles sont instructives ; on essaiera de

pourquoi les réparties n’ont pas fonctionné

trop lente, mal à propos, trop agressive,
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On peut s’entraîner d’abord avec sa compagne

son compagnon, ses amis proches et bienve

pour ensuite prendre le risque d’en pratiquer

des personnes extérieures à son premier

La rapidité de réponse : il faut que

L’adéquation aux propos de l’interlocuteur :

répartie doit être bien dans le sujet.

L’offensivité qu i se d ist ingue de l ’agressivité

dynamique, mais pas vulgaire !

L’esprit contenu dans la répartie : elle

comme une vérité, une maxime, un aphorisme,

remarque qui ne s’oublie pas.
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R È G L E 1 0

Créez des tiroirs

Un des éléments de la préparation,

c’est l’organisation prévisionnelle des

par thèmes.

Il s’agit de déposer dans ces « tiroirs » – imma

ou matériels, si l’on veut sur un carnet –

sa créativité propre, des réparties « préconçues

apprises par cœur, et pouvant être

sorties en fonction des situations vécues

thèmes abordés.

Prenons d o n c , à t i t re d ’exemple, s i x

autour de six thèmes : la provocation, la

la négociation, l’exercice de l’autorité,

humeur, la blague.



Ti r o i r p r ovo c a t i o n   : « Je suis l ’ h o m m e

drôle que je n’ai jamais rencontré » (répartie

rée d ’une interview de Laurent Baffie)

Tiro i r s é d u c t i o n   : « Q u a n d vous m e

je bronze » (formule utilisée plutôt à

jadis par l’auteur) .
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Tiroir négociation : « C’est bien dans

rêt que de me suivre » ( formule r é p a n d u e

nonobstant efficace) .

Tiroir exercice de l’autorité : « Il ne

qu’un seul chef ! » (formule courante validée

cratiquement par l’auteur) .

Tiroir bonne humeur : À la question ça

heureux que ça, ce serait indécent » (formule

un peu usée mais néanmoins efficace)

T i r o i r b l a g u e ( l e c h o i x e s t v a s t e –

apprendre p a r cœur d i x blagues renouvelables

par mois)  dont celle-ci qui marche à tous

« Vous voulez une blague à l’envers : riez

la raconte après ! »
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R È G L E 1 1

Engrangez une

culture de la répartie

p a r t o u t , tous azimuts

Relire la tirade du nez dans Cyrano, l’apprendre

cœur et la jouer devant sa glace, lire le

Jules Renard et retenir ses dizaines de

et d’aphorismes, voir les films dont les

sont de Michel Audiard.

Regarder également, pour le comportement,

émissions animées par Laurent Ruquier

Thierry Ardisson où Laurent Baffie – un

de la répartie vacharde – tire, souvent

sur tout ce qui bouge.

Et, en même temps, en fonction des situations

cifiques, il faut s’entraîner aux réparties



selon qu’on rencontre son banquier, son

son adversaire politique.

Alors, comme on répète son texte au

répète – dans la voiture, dans le métro –

ties, jusqu’à les mémoriser pour pouvoir

le moment venu, quasi machinalement.
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R È G L E 1 2

Fixez une intention

à la répartie

Humour, séduction, provocation

L’art de la répartie, on l’a vu, nécessite

capacité d’écoute et d’analyse rapide

de l’autre. Tout en écoutant de manière

trée l ’ interlocuteur, i l vous faut préparer

saillie verbale.

Il s’agit de repérer vite dans la discussion

débat la thématique dominante, le ton g

discussion et de fixer une intention à votre

détendre l’ambiance, provoquer votre inter

ou le séduire, recadrer le débat, montrer

de la culture à celui qui ne se doutait pas

ayez ou encore faire passer un message



C’est à ce moment-là que l’ouverture

magiques est utile : le tiroir « humour

discussion un peu tendue, le tiroir « ironie

réplique provocatrice, le tiroir « poétique

déjeuner romantique et printanier au bord

tiroir « conclusion » pour en finir avec cette
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R È G L E 1 3

Soyez fulgurant

Top chrono ! L a v ite s s e de la r é p a r t ie v au t

que la r é p a r t ie elle-même.

Une bonne répartie est une réplique

parfaite adéquation avec le propos

cuteur. À l ’inverse, une répartie est

prend son temps.

Votre interlocuteur s e pla int d ’une

dos. Vous prenez quelques minutes

répondre : « Je vous comprends. » L’effet

Il faut répondre rapidement, juste quand

de l ’ interlocuteur se termine. Bref, o

FAUT QUE CELA FUSE !



De façon générale, la répartie doit p

effet de surprise, voire de sidération

cuteur. Surprendre ce dernier, c’est le

moment, sans voix, bouche bée. Un certain

lage » avec le propos direct de l’autre,

fond que sur la forme, peut contribuer
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À quelqu’un qui vous dit : « Tu ne peu

ler de quelque chose que tu n’as pas

répondez en prenant à la lettre le message :

mais rien ne m’interdit d’avoir une opin

guerre, même si je ne l’ai pas faite ! »

Autre répartie célèbre et qui a toute

sa saveur parce qu’elle a dû fuser :

« E s t - i l v r a i q u e l e s g e n s

m a i g r e s o n t d e l ’ e s p r i t ?

demanda un raseur à l’actrice

Marguerite Moreno.

–  Oui mon gros ! » Claude

G a g n i è r e ( Le B o u q u i n d es

citations, 2000)
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R È G L E 1 4

Concentrez-vous

Une a c t i v i t é proche du tir à l’arc

Le danger, c’est d ’être distrait par l’autre,

sionomie, sa gestuelle ou son discours,

par soi-même. Et ainsi d ’être perdu

décisif où l’on doit répliquer. Il ne faut

l’occasion d’une bonne répartie.

L’art de la répartie est un art de la concentration,

comme l’aïkido, le tir à l’arc ou le jeu d’échecs.

répondre bien en phase, totalement

il faut se concentrer sur ce que dit l’interlocuteur

comme sur son propre mental.

Il faut à la fois « coller » (sans pour autant

rer ») à ce que dit exactement la personne

vous allez répondre –   e t donc l ’écoute r



ment  – et , en même temps, déclencher

storming ludique et créatif dans sa tête

borer la réplique.

Il faut donc écouter et penser en même

Il en va de la réussite de la répartie, de

et de sa pertinence.



 
  [ 3 1 ]

Avant donc de produire la meilleure

il faut vous concentrer, respirer, trouver

ressort créatif. Ensuite, vous lâcherez

au moment de l’expiration, comme un

rateur et jouissif.
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R È G L E 1 5

Réagissez

et rebondissez

dès la fin du propos de l’autre

Techniquement, il faut réagir au bout

de l’interlocuteur et rebondir – comme

poline – avec sa répartie. Ne l’oublions pas,

répartie est d’abord une affaire de rythme,

L’interlocuteur doit être estomaqué ou

cette torpille verbale qu’il n’attendait

Exemples d’enchaînement rapide sur

guerrier :

–  A  : C’est peut-être un point de

je trouve votre exemple dans la partie II un

–   B Faible de votre point

« Quand le sage montre la lune, l’imbécile



le doigt . » (Confucius)

–  C Il n’y a qu’une solution :

–  D Ou pas.

A�ention : une répartie qui interrompt

de l’interlocuteur ne sera pas entendue

fera moins d’effet.
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R È G L E 1 6

Devenez « créactif

Quelles sont donc les capacités que nous

posséder pour savoir manier la répartie

raître comme un redoutable « jouteur

Il y en a deux.

1 .  Il faut être réactif pour ne pas rater

de la répartie « dans le prolongement du

l’autre » ; réactif encore, sémantiquement

avec le sens), par rapport au sujet discuté.

s’agit d ’être réactif dans la rapidité de

mais aussi réactif dans la pertinence de

2.  Il faut être aussi créatif en dénichant

choc, l’argument impactant, le mot d’esprit

d’humour, qui vont définiti-

vement marquer l’interlocu-

teur et le débat lui-même.

La contraction de « réac-



tif » et « créatif » forme ce mot

nouveau « créactif »   : deux

qual i tés e n u n e , détermi -

nantes pour celui ou celle

qui se bat sur le ring de la

joute oratoire.
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R È G L E 1 7

Exercez-vous

à la répartie

du tac au tac

C ’est presque un pléonasme.

La répartie procède toujours du tac

on peut en faire quand même une catégorie

fique : la répartie « du tac au tac » est une

hyperrapide, instantanée, à un propos,

plusieurs reprises.

La répartie du tac au tac interdit les

effets trop préparés , les phrases trop

Elle est brève et incisive. Elle préfère



chocs aux démonstrations.

Ainsi, n’accordant aucun répit à votre

teur, vous répondez au coup par coup

pos, pour prouver d’abord que vous suivez,

que vous ne vous laissez pas faire et, qu’enfin,

possédez de l’esprit et des dents qui
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vous rétablissez un rapport de force qui,

était loin de vous être favorable.

Prenons un exemple de dialogue avec

ties du tac au tac dans le monde professionnel.

La scène se passe dans un bureau entre

p o n s a b l e hiérarchique et son collaborateur

répond « du tac au tac ».

Le responsable hiérarchique : Votre

un peu léger !

Le collaborateur : Il est synthétique

RH : Synthétique ne veut pas dire bâclé

C : Synthétique implique court !

RH : Vous auriez pu faire un effort…

C : Faire court est un effort !

À ce stade, comme on le voit, on ne

recadre l’autre ! On notera, dans ce duel,



contestation mutuelle du sens des mots,

des répliques et l’aspect lapidaire et ap

des réparties.



 
  [ 3 6 ]

R È G L E 1 8

Utilisez le silence

comme… répartie

Il e s t dit que si la parole e s t d’argent,

le silence e s t d’or.

Parfois, il est clair qu’il vaut mieux ne pas

Et se taire est préférable à parler.

Est-ce q u e l e s i l e n c e e st u n e r é p a r t i e

en quelque sorte ! Une répartie silencieuse.

répartie de la non-répartie !

Être silencieux pousse l’interlocuteur

à des développements plus ou moins

perdre dans des circonvolutions oratoires,

de vaines provocations a d p e r s o n a m

une colère qui finit par se dissoudre et

son impact.



Et le silence peut alors se révéler

répartie tactique.

Ne pas répondre vaut écoute attentive,

la diplomatie, et il est parfois possible

ter le K-O sur l’adversaire sans avoir prono

seul mot.
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R È G L E 1 9

La répartie

par l’enthousiasme

Un peu d’esprit positif.

L e s e x p r e s s i o n s s i g n i f i a n t l ’ e n t h o u s i a s m e

manquent pas : « C’est formidable ! », « Félicitations

« Bravo ! », « Je suis très content pour vous

une belle aventure », « Je vous conseille

nuer… », « À votre place, je foncerais…

La répart ie par l’enthousiasme a pour

« booster » l’interlocuteur, de l’engager

son propos, de renforcer la relation que

tenez avec lui.

Vous participez ainsi à une scène optimiste,

si elle est momentanée, de la relation commune.

a rien de plus contagieux et de plus bénéfique



autrui que l’enthousiasme qu’il peut susciter

Cette répartie peut, par exemple, accompagne

la conclusion d’une présentation de projet.

ponctuer les séquences. Quoi de plus

effet que de présenter un projet qui ne

encouragement devant un auditoire de
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R È G L E 2 0

La répartie

par l’empathie

S e m e t t r e à la place de l’autre.

Rien d e pire q u e d e conf ier u n e p e i n e

difficulté à quelqu’un, et de constater

interlocuteur réagit aussi froidement

lui exposiez votre fiche signalétique

d’emploi d’un réfrigérateur.

H e n r i B e r g s o n , dans un e s s a i sur

(1892), évoque trois types de politesse :

manières, celle de l’esprit, celle du cœur.

« Il semble donc que cette politesse

ses fo r m e s , po l i tesse d e l ’espr i t , po l i tesse



manières et p o l i t e s s e d u cœur, n o u s

dans u n e républ ique i d é a l e , vér i t ab le

esprits, où la liberté serait l’affranchissement

intelligences et l’égalité un partage équitab

la considération. »



 
  [ 3 9 ]

De la même manière qu’il y a trois «

y a trois types d’empathie : celle des

se traduit par une écoute pol ie, celle

dont les formules « Je vous comprends

comprends votre situation » résument

celle du cœur qui consiste à ajouter

–  du ressenti – à cette compréhension.

nière, « l’empathie du cœur », renforce

relation et lui donne une dimension de

À noter : la technique qui consiste à

propos de l’autre avec ses propres mots

une preuve d’empathie à son égard.

Entraînez-vous à prat iquer la r é p a r t i e

thique : vous verrez que les échanges en

plus denses , plus fructueux. Votre

vous saura gré de l’avoir écouté en

votre attitude et vos réparties, la réelle

que vous montrez à ses propos.
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R È G L E 2 1

La répartie

par la relativisation

Une cousine de la r é p a r t ie par atténuation.

Cette répartie (voir règle 22) permet

la discussion par l’introduction d’une compa

entre deux termes qui « relativisent » le

l’interlocuteur.

« La vie est chère à Paris. »

Répartie : « Mais moins chère qu ’à Londres

« La parole est d’argent. »

Répartie  : « Mais le silence est d’or. »

« Nous sommes pauvres. »

Répartie : « Mais riches en capital intellectue



Très utile dans le débat, qu’il soit politique

sophique, la répartie de la relativisation

l’échange et la réflexion commune. Elle

celui qui donne la répartie de montrer

d’esprit et son esprit de contradiction.
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À propos de la parole de la rue, on

la répartie de Jean-Pierre Raffarin, Premier

en 2003, qui déclarait (source Franceinfo) :

le Parlement doit décider, la rue doit

mais ce n’est pas la rue qui gouverne.

C e t y p e de ré p a r t i e constitue auss i

techniques du psychanalyste qui , par

l a fo n c t i o n d e d é d r a m a t i s a t i o n , e n c l e n c h e

réflexion nouvelle chez le patient, voire

en question salutaire de son propos.

– Je vais mal ! dit le patient.

– Mais pour combien de temps ? rétorque

Et voici soudain que le patient va mi
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R È G L E 2 2

La répartie

par l’atténuation

À celui qui vous dit : « Je viens de prendre

vous lui répondez : « Ce n’est quand même

À cet autre qui vous raconte qu’il fait

de chien, vous lui rappelez que : « Et e

pleut pas ! »

À ce troisième qui se plaint de manquer

vous lui signalez que : « Beaucoup envieraient

tant votre situation patrimoniale. »

Bref, cette répartie spécifique atténue

de l’autre – souvent une plainte ou une lament

pour renverser la tournure un peu dépressive

discussion ou de la conversation et la «

en quelque sorte.

La répartie par l’atténuation fonctionne

le débat politique : « Le taux de chômage



près de 10 % de la population active »,

naliste. Et là, point la réponse magique

de l ’homme politique : « Mais le taux d

de longue durée n’est que de 4 % ! »

Rien n’est plus alors désormais si grave
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R È G L E 2 3

Faites l’humour

Pas la guerre !

Il y a deux sortes d’humour, celui qui fait

moquerie – l’ironie en fait partie – et celui

par la connivence. « L’humour est le plus cou

d’un homme à un autre », disait Wolinski.

Le premier, surtout s’il s’inspire des

l’interlocuteur ou de l’interlocuteur lui-même,

tue un élément majeur de l’arsenal conflic

agresse et blesse. Le second, au contraire,

moment de détente libératrice dans la

et tend à rapprocher les interlocuteurs.

et rassemble.

N ’ h é s i t e z d o n c p a s à u t i l i s e r ce s e c o n d

d ’humour –  et notamment la blague –

ser l’échange et optimiser la qualité de

Le premier peut être aussi employé, mais



plus guerrières.

Il n’est pas inutile, pour se préparer,

par cœur des blagues efficaces et des citation

riantes et spirituelles (voir règle 25) qui

leur place, le moment venu.
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R È G L E 2 4

Cultivez le mot

d’esprit

Plus volontiers cinglant que tiède.

Le mot d’esprit contient toujours une part

On peut l’utiliser comme répartie plutôt

ou le rapporter dans les dîners en ville.

Voici cinq réparties qui dénotent de «

çais » (voir règle 44), efficace et plutôt

Jean Cocteau, ayant vu au théâtre  Le Soulier

satin de Paul Claudel, aurait dit : « Heureusement

qu’il n’a pas écrit la paire. »

Louis Jouvet enseigna l’art dramatique

Périer, jeune élève, et lui dit : « Si Molière

ment tu interprètes ton Don Juan , il doit

ner dans sa tombe. » Et Périer de répliquer



au tac : « Comme vous l’avez joué avant

remettra en place ! »

À son épouse qui était très bavarde, Sacha

avait soufflé un jour  : « Madame, sur

tombale, je ferai inscrire “ENFIN MUETTE” !
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Marconi lui aurait répondu   : « Et sur

mettrai “ENFIN RAIDE” ! »

On prête à l’auteure Françoise Chandernagor,

son grand oral de l’ENA , cette répartie

– Mademoiselle, quelle est la différence

mari et un amant ?

– Oh, c’est le jour et la nuit.

Enf in ce d i a l o g u e entre c o u r t i s a n s

dîner dans le film Ridicule (1996), écrit

Leconte :

– Ponceludon de Malavoy : « J’ai grand

m o i s e r v i r en cuisine,

avec les valets, je vous

prie. »

–   S o n interlocuteur,

u n é v ê q u e   : « S a c h e z

qu’on juge un homme

à ses fréquentations. »

–   P o n c e l u d o n d e



Malavoy  : « O n a t o r t ,

M o n s e i g n e u r . J u d a s

a v a i t d ’ e x c e l l e n t e s

fréquentations ».
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R È G L E 2 5

Utilisez bien

les citations

Le s connaître par cœur et les s o r t i r au bon

Voilà qui peut se révéler utile dans l’art

tie. D’abord, cela rend compte chez

certaine culture, d’autre part , cela démontre

sens de l’opportunité, en glissant dans

une phrase adaptée à la situation, judicieusement

placée, mais juste pensée par un autre.

Une citation de Pascal, de Voltaire, de

ou de Cioran coupe le souffle, instaure ou

certain rapport de force entre les interlocuteurs

enrichit, tout en le relaçant, le débat ou l



Imaginons que votre supérieur hiérarchique

demande, par exemple, de lui préparer

qu’il va trouver, à la lecture, trop circonvolutoire.

Lui rétorquer, en paraphrasant Voltaire

riant bien sûr, que vous avez écrit une lo

parce que « vous n’aviez pas le temps d’en
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courte » va lui interdire toute remontrance

Être défendu par Maître Voltaire rend

pardonnable. Non ?

Entraînez-vous, cette semaine, à placer

réparties ces trois citations thématiques :

S u r l e t r a v a i l   : « Les h o m m e s   n ’ ayant

r ir   l a   m o r t , l a   misère , l ’ ignorance ,   ils

sés,  pour  se rendre heureux, de n’y  point

Pascal ( Les Pensées ; 1623-1662)

Sur la grandeur (d’âme) : « Il faut être

malgré nous . » Napoléon ( Ma x i m es

1769-1821)

Sur l’amour : « La grande, la seule

l’amour est de rendre le b o n h e u r

malheur. » Emil Cioran ( Aveux et anathèmes
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R È G L E 2 6

Inversez le rapport

de force

« Justement ! »

La répartie qui commence par « Justement

à uti l iser l’argument de l’autre en le

contre lui, peut inverser le rapport de

la discussion tout en la relançant. Et

triomphe.

A r t h u r Schopenhauer, dans son ouvrage

d’avoir toujours raison (1864), dit d’ailleurs

cédé qu’il est un « coup brillant ».

Et il donne l’exemple suivant de ce qu’il

retorsio argumenti .

A : C’est un enfant, il faut user d’indulgence

lui.



B (avec la répartie en question) : Justement

faut faire tinter comme l’annonce d’une

comme c’est un enfant, il faut le châtier

ne s’enferme pas dans de mauvaises habit

Entraînez-vous avec des réparties comme

par « Justement » ! Vous verrez, c’est miraculeux
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R È G L E 2 7

Les réparties

ad hominem

et  ad personam

Le K-O ou l’attaque personnelle.

La répartie ad hominem renvoie à la

– ou l’incohérence – des propos de l’interlocuteur,

et la répartie ad personam veut atteindre

sonne elle-même.

Si, à titre d’exemple, on dit de M . Fillon

n’est pas un homme de parole puisqu’il a

ne se présenterait pas aux élections présidentielles

de 2017 s’il était mis en examen, c’est un

ad hominem . On pointe ainsi l’incohérence

posture. Si on le traite de menteur ou d’escroc



politique, ou plus simplement de « sale

ment devient ad personam et relève de

La répartie ad hominem est bien payante

déstabilise l’adversaire puisqu’elle pointe

dict ions. La répartie ad personam , plus

blesse l’adversaire et le fait sortir de ses
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R È G L E 2 8

La répartie qui feint

l’humilité

Une technique de manipulation.

Feindre l’humilité peut être payant. Pour

sons. Soit pour surprendre l’adversaire

pas vu cet a s p e c t c a c h é de votre caract

ainsi mieux le manipuler, soit pour lui

manière ironique et subliminale qu ’il

d ’une for te confusion intellectuelle

charabia est inintelligible.

En disant sur un ton atone et modeste :

su i s p a s à l a hauteur d e votre exposé

pour confirmer qu’il est plus haut que vou

décliner son discours jusqu’à l’ivresse narcissique

c’est alors que vous allez pointer ses incohérence



et le recadrer, voire le conduire à la faute.

Si vous mettez dans cette même phrase

d’ironie dans le ton, vous signifiez alors

locuteur en filigrane que son propos est,

abscons et, par là, vous le déstabilisez définitivement.

Dans tous les cas, vous manœuvrez.
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R È G L E 2 9

La répartie

d’autorité

pour vous imposer

La répartie d’autorité –  qui se réfère

ment péremptoire en l ien avec u n e

expertise, un statut particulier ou une

indiscutable – peut couper court à toute

Si vous dites, par exemple, lors d’un

pacifisme, à un moment donné, en ménageant

effet, que vous êtes contre la guerre,

vous êtes l’arrière-petit-fils d’un poilu a

plateau de Craonne – dont vous êtes

sorte la voix légitime –, cela peut vous con

victoire immédiate par K-O sur l’adversaire

De la même manière, vous pouvez couper



à votre interlocuteur, qui revendique haut

vertu des médecines douces, en arguant

n’ont jamais démontré leur efficacité, et

savez d’autant plus que votre père, votre

votre fils est médecin. Et si vous êtes médec

apothicaire – vous-même, c’est encore plus
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R È G L E 3 0

Bifurquez

v er s un autre sujet

Lorsqu’on est faible sur un sujet, c’est-à-dire

perd pied, faute d’argument, on peut

ment faire diversion.

Exemple cité par le philosophe Arthur Schopenhauer

(1788-1860) dans son stratagème n° 29 :

A : En Chine (Chine du XIX e
 siècle), c’est

qui attribue la noblesse et non le sang.

B   : Oui, mais la Chine est le pays de

nade et, d’ailleurs aussi celui du thé, e

que soit la classe sociale !

On voit bien que la répartie, à peine

au sujet –   la noblesse acquise par le

son plus petit angle : la Chine –, déplace

sur un terrain d ’argumentation que B

comme plus favorable – la Chine, pays



tonnade et du thé.

Vous verrez, l’effet est garanti : en cas

n’hésitez pas à changer de sujet de débat

donnant l’impression que vous ne l’avez
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R È G L E 3 1

Torpillez l’exemple

par le contre-exemple

Il n’y a pas d’argumentation sans exemple.

rend concrète la démonstration et, en

propos, le rend visible.

Ainsi ce dialogue et ces réparties :

A (qui est communiste et qui veut démontrer

l ’exemple les méfaits mortifères du système

taliste)   : Le capitalisme a produit le nazisme

fait plus de cinquante millions de morts

Seconde Guerre mondiale.

B (qui n e l ’e s t p a s et q u i veut mont re r

sombre du communisme)  : Et le communisme,

pays confondus, a généré le double !

B a la b o n n e ré p a r t i e en miroir de

de A. Un point partout.

Les deux ont une bonne culture générale



connaissent les chiffres peu contestables.

nazisme et capitalisme est en revanche plus

Les exemples sont toujours excellents

démonstration, sauf quand ils sont torpillés

contre-exemples.
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R È G L E 32

Généralisez

en vous s e r v a n t des syllogismes.

Vous dites avec force « qu’il est reconnu

gance est britannique ». Votre interlocuteur

rétorque que Smith, son ami d’enfance,

gant. Vous lui répondez alors que vous

la t rad i t ion angla ise

gance en général,

par Brummell par

Rien à répondre

dans une longue

portant sur l’analyse

par cas.

L’intérêt de la

généralisation, surtout

est dite sur un ton

toire, c’est de ne



ler de réplique,

au maximum l’argument

l’autre.

M a i s a t t e n t i o n   :

même qu’elle «

cette répartie « globalisante
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fermée sur elle-même, peut aussi nourrir

mique et se révéler contre-productive.

ses effets p e r v e r s , le général appelant

l’exception et le contre-exemple.

Le syllogisme, ce raisonnement formel,

aussi une généralisation. On connaît

formule : « Tous les hommes sont mortels.

est un homme. Donc Socrate est mor te l .

est dit, et logiquement dit. Difficile de

Imparable logique.

Mais on voit utiliser dans les débats – no

p o l i t i q u e s   – un syl logisme devenu soph i sme ,

dernier s’en différenciant par sa première

fausse et sa conclusion absurde : « Si vous

avec moi, vous êtes contre moi. Or vous

avec moi. Donc vous êtes contre moi.
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R È G L E 3 3

Utilisez la technique

de la « garde à vue

Une f or me de (re)prise de pouvoir.

La répartie constitue presque toujours

dans le dialogue, en quelque sorte. L

peut-elle être une répartie ? Pourquoi

une répartie interrogative. C’est qu’en question

l’interlocuteur, on peut prendre ou reprendre

contrôle de la discussion. Cette méthode

souvent efficace.

Cette technique,

lisée par les



par les policiers

gardes à vue,

poser à une

u n e quest ion

qui invite à

d e l a p a r o l e ,
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valve de questions fermées, auxquelles

répondre que par des réponses factuelles

pour resserrer l’entretien et le recadrer

manence. Cette technique permet

l’entretien, de le diriger, et favorise

emprise sur celui – le client, le suspect,

locuteur – avec lequel on « discute ».

Ainsi, si l’on veut dominer le débat,

tiquer cette forme plus ou moins avouée

rogatoire, dans les filets duquel l’interlocuteur

trouve rapidement prisonnier.
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R È G L E 3 4

Optez

pour la répartie

par l’absurde

Démonter l’affirmation par l’absurde, en

les syllogismes et en jouant sur les m

ludique et souvent ef f icace.

Cette stratégie peut permettre des réparties

lantes tout en étant percutantes. Exemple

le cours d’un débat philosophique) :

A  : Ce qui est rare est cher.

B  : Certes. Or le bonheur est rare. Mais

autant un prix ?

Ou cette variante plus concrète :

A (Votre employeur)  : Vous êtes une



B (Vous lui demandez u n e augmentation)

qui est rare est cher !

Ou encore dans le même acabit :

A (Le client)  : Vous êtes cher(e) !

B ( Le commerçant qui a beau jeu de

est rare est cher !
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Flattez

comme Maître Renard

Pour que l’interlocuteur poursuive avec

s o n q u a s i - m o n o l og u e , i l faut q u e s o n

soi t régulièrement interrompu ou p o n c t u é

des « répart ies » qui approuvent son

confortent dans ce qu ’ i l d i t , voire le

aller plus loin.

Quelques flatteries dispersées ici et

contr ibuer à rendre par fa i tement satisfait

interlocuteur de l’entretien qu’il a avec

dant ainsi la juste maxime de La Bruyère,

de la conversation : « Celui qui sort de

tien content de soi et de son esprit l’est

parfaitement. »

Ainsi, il ne faut pas hésiter à affirmer

vous détestez la flagornerie) : « C’est

R È G L E 3 5



que vous dites est vrai », « C’est intéressant

le mérite vous en revient », « Je suis d’accord

vous ».

On peut même aller jusqu ’à : « Vous

dable ! », qui conduit votre interlocuteur

du bonheur.
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R È G L E 3 6

Jouez de l’esprit

de contradiction

« J’aime à parler, p o u r v u que je contredise.

Jules Renard ( Journal )

Rien de mieux que la contradiction, voire

s i t i o n r a d i c a l e d e s i d é e s , d e s s e n t i m e n t s ,

humeurs, pour initier la joute.

Un mécanisme mental un peu entraîné

duire des « réparties par le contraire »,

arguties d’enfants de type « J’aime pas

pas vrai ». Elles ont le mérite de provoquer

calement » le débat.

A  : Je vais très bien en ce moment.



B  : Moi, non. Je suis au bord du désespoir.

L a d é s h a r m o n i e d ’ h u m e u r e st p r o c l a m é e ,

discussion peut donc commencer !

Autres exemples :

A  : Je pense que le gouvernement fait

B  : Moi, je trouve qu’il peut « peu ».
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Le débat politique est largement ouvert.

A : J’ai chaud !

B : Moi, j’ai froid !

Les hostilités sensorielles sont déclarées.

Il y a une manière « perfide », dirait Philippe

( Et vous avez eu beau temps ? , Le Seuil),

l’interlocuteur en le renvoyant de manière

née à son destin pitoyable et à le déprimer

la journée (ou plus). C’est l’effet de la

prétendument de coordination « ET ».

Deux exemples. Le premier : alors que

apprêtez à raconter avec enthousiasme v

en Bretagne, l’autre se régale en demandant :

vous avez eu beau temps ? », appuyant

plaie (en réalité vous avez quand même

jours, certes heureux, mais sous la pluie).

Le second   : tandis que vous stagnez



carrière tranquille dans la fonction publique,

meil leur ami –   o u e n n e m i   – vous annonce

trouvé un poste très bien rémunéré dans

Il vous lance alors, avec un sourire d ’étrangle

« Et toi, toujours fonctionnaire ? »
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R È G L E 3 7

Répondez

par l’exception

« S au f que »

Répondre par l’exception quand il est

règle générale (voir règle 32), voilà qui peut,

de la joute, faire marquer des points,

l’adversaire et relancer la discussion.

Le mot ou l ’expression d’amorce à

« sauf » ou « sauf que ».
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Ainsi :

Général :

A : Tous les ruminants ont des cornes.

B (à dire avec le sourire de la victoire)

chameaux !

Agressif :

A : Tous les enfants sont créatifs !

B (à dire très rapidement, comme si de

façon Laurent Baffie)  : Sauf le tien !

Amical :

A : Tout se paye !

B : Sauf notre amitié !

Orthographique :

A : Au pluriel tous les mots finissant p

-eau, -œu prennent un x.

B (affichant le sourire de la victoire)



landau, émeu (l’oiseau) et aussi le lieu, m

ment quand il désigne le poisson !
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R È G L E 3 8

Répliquez

par le départ

et le faux départ

« Messieurs les censeurs, bonsoir.

Les anciennes générations se souviennent

doute de la sortie de Maurice Clavel

sion À armes égales en 1 9 7 1 .

Le film de ce dernier projeté au début de

fut censuré d’un mot par l’ancienne ORTF.

sophe, après avoir constaté la censure, éructa

lançant une répartie devenue fameuse :

les censeurs, bonsoir », et, sur cette salve



quitta le plateau sans se retourner. Cette

rendit Clavel encore plus célèbre qu’il ne

Vous aussi, lors d’un débat, vous pouvez

– mot valise rassemblant « répartir » et

laissant votre interlocuteur désemparé.

vez y gagner en panache.
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Ou vous pouvez aussi – variante de

mettre en scène des faux départs. À une

que vous trouvez insolente, désagréable

glorieusement, à une question à laquelle

savez pas répondre –, vous vous levez

un départ dont vous savez qu ’il est faux.

Votre interlocuteur, dans ce cas, peut

ner à la raison –  ou à la maison – par une

lance accrue que vous aurez, par cette

recherchée.





 
  [ 6 6 ]

R È G L E 3 9

Feignez la colère

« Pa r f o i s il fau t faire peur à ceux

qui n’écoutent pas ra i son
…

» (Sénèque)

Si pour Horace, la colère est une courte

furor brevis est ) dont il faut se méfier

nous envahit, Sénèque ( D e la colère

que la colère peut avoir une visée stratégique :

« Ainsi la colère ne doit jamais être adm

parfois simulée, s’il faut secouer l ’ inertie

teurs, comme on excite les chevaux de

sont lents à prendre leur départ avec des

ou en leur mettant des torches sous le ventre.

il faut faire peur à ceux qui n’écoutent p

N’hésitez donc pas, pour réveiller votre

teur, ou pour ébranler sa mauvaise foi,



la colère, à la façon d’un comédien : « Co

« Quoi ! », « Qu’entends-je ? », « Comment

vous dire ça ? ». Ou encore, proclamé

véhément : « Je ne suis pas d’accord

vous dites ! »
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Et puis, une fois l’ire passée, il faut rééquilibrer

discussion. Mais votre interlocuteur saura

le débat, il a affaire à une personne de

que ses arguments devront être choisis,

et mesurés.

Certains déba�eurs politiques ont fait

plus ou moins feinte leur marque de fabrique.

de L’Émission politique du 30 novembre

France 2 , Jean-Luc Mélenchon , dans

à-face avec Laurence Debray, évoquant le

lui a répondu dans ces termes :

« J’en ai par-dessus la tête de ce genre

Chaque fois que je vais quelque p a r t ,

“Venezuela”. Y en a ras le bol ! […] Vive

Unis ! À bas Venezuela ! Vive les riches,

pauvres ! »

Colère réelle ou colère feinte ? Répartie



ou stratégique ? À vous de juger !



 
  [ 6 8 ]

R È G L E 4 0

La répartie

par l’émotion

plus ou moins feinte
…

Face à un propos rationnel – auquel vous

vez pas forcément la répartie adéquate

diate – vous pouvez tactiquement répliquer

un propos i s s u d ’un autre reg istre   :

émotionnel .

Cette répar t ie –   e t le ton qui va avec –

révéler d ’une redoutab le eff icacité.

pouvez évoquer, même si votre propos

lointain rapport avec le sujet dont on

enfance, votre famille, votre expérience



Toute référence biographique est bienvenue

elle contient de l ’émotion.

La guerre, vous pouvez en parler, puisque

l’avez faite (peut-être pas vous, mais votre

votre grand-père). L’éducation, vous êtes

à e n p a r l e r a u s s i , p u i s q u e v o u s êtes
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fami l le n o m b r e u s e o u q u e vous êtes

d’enseignant.

Et à chaque fois que, dans la discussion,

manque des arguments, vous racontez q

alors qui a un rapport avec vous, et vous

ton adéquat, affecté, affectif et même

Les sujets traités ainsi à l’aune de l’émotion

la subjectivité déroutent toujours l’interlocuteur,

lui, veut se placer sur le terrain des idées

qui soudain par identification finit, en

plein gré, par fléchir en éprouvant ce que
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R È G L E 4 1

Osez la répartie

par l’ironie

L a r é p a r t ie par l ’ ironie peut ê tr e meu r tr i è r e.

L’ironie, au sens rhétor ique du terme,

Georges Molinié ( Dictionnaire de rhétorique

Livre de poche), consiste à « dire le con

ce que l’on veut faire entendre ».

Dans la pratique, l’ironie

moquer ie , et en cela ,

tie par l’ironie – même si

passer des messages –

très cruelle.

À cette personne

de faire un régime

avec un sourire : « Ce



mal, pour un début. »

qui ne range jamais

« Au jourd ’hu i , j’ai vu

r a n g é l e h a u t d u p y

effort ! »
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À cette personne que vous trouvez désagréabl

« C’est extraordinaire, cette façon que

de susciter la sympathie ! »

À ce collègue qui arrive toujours en re

arrive à l’heure ce jour-là : « Ça s’arrose

ral, cela fait d’ailleurs davantage sourire

observe que la personne concernée.

On connaît bien sûr les réparties-fusées

Baf f ie o u d e Laurent Ruquier, sur les

de télévision, qui manient avec talent

ironique.

On se souvient de Philippe Bouvard,

des célèbres « Grosses Têtes », qui excellait

matière. À Jean-Pierre Coffe qui le d

cette manière : « J’ai travaillé treize ans

“Grosses Têtes” mais c’est le cas même

égoïste qui vieillit mal. » Bouvard répliqua



sur l e s m o t s   : « Jean-Pierre Coffe s o r t

comme on sort un vieux chien : pour ses
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R È G L E 4 2

La répartie

par la demande

de précision

Cad rage et recadrage.

La plupart des gens s’expriment dans

l’approximation, l ’ impréc i s ion . Ils ne

qu’une information par t ie l le et souvent ,

leurs, partiale.

Ils répondent aux questions de manière

– il n’y a qu ’à entendre les hommes politiques –

lorsque, d’aventure, vous demandez à

u n e adresse dans la r u e , vous n ’êtes

d’arriver à destination.

Vous pouvez, si vous êtes en face d’un



teur flou, le recadrer en lui posant des

l ’ i nv i t a nt à la précision t and is q u ’ i l déro

argumentation abstraite (voir règle 33).
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À ce dirigeant qui défend son bilan, ce

mitraille de questions en appelant à la

« Pouvez-vous expliquer cette augmentation

de frais de chauffage en un an alors que

se réchauffe ? », « Pouvez-vous nous expliquer

augmentation des dividendes de 30 %

les salaires n’ont pas augmenté ? », « Pouve

indiquer le pourcentage de la masse salariale

crée à la formation professionnelle cette

« Pouvez-vous nous donner la marge

marge nette attendues l’année prochaine

Le dirigeant doit répondre de manière

sinon la question est répétée ou la réponse

d é r é e c o m m e i n s a -

t i s fa i sante . D e façon

générale, il vaut mieux

être précis – et vérifier



ses sources – surtout

lorsque l’interlocuteur

n’est pas bienveillant

ou s’il est pressé.
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R È G L E 4 3

Nourrissez-vous

réparties à l’anglaise

L’humour anglais, un élément fondamental

de la culture d’outre-Manche.

L’esprit anglais peut s’imager dans une

née par Charlie Chaplin ( La Ruée vers

où le personnage affamé qu’il joue déguste

flegme une chaussure cuite, comme

d’un mets délicat.

L’humour anglais, qui s’inscrit bien dans

anglais », oscille entre une cer ta ine n

zeste d’agressivité, une forme d’autodérision

certain art du « nonsense » (absurde). Cet



dont les ingrédients sont ici révélés,

sourire (jaune) et l’on peut s’en inspirer

réparties de la vie quotidienne.

On connaît la fameuse répartie de Churchill

députée travailliste qui lui avait lancé,

« Monsieur vous êtes saoul », celui-ci
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« Madame vous êtes moche. Mais moi,

ne serai plus saoul. »

Autre répartie célèbre. Le dramaturge

riste George Bernard Shaw invita

d’une de ses pièces le même Churchill.

un télégramme plutôt acerbe  : « Vous

deux places pour la première. Amenez

vous en avez un. » La réponse de Winston

le même registre. « Présence impossible

première. Viendrai à la deuxième, s’il

Pour finir, comment ne pas citer Oscar

Ce dernier, sur son lit de m o r t , reçoit

médecin qui lui demande d’avoir le bon

régler avant de mourir. Surpris par le

Wilde se serait alors écrié : « Docteur,

dessus de mes moyens ! »
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R È G L E 4 4

Inspirez-vous

de l’esprit français

Légèreté, désinvolture, ironie.

La France est le pays des moralistes

foucauld, Chamfort), des poètes (Verlaine,

Desnos) et des « stylistes » du texte et de

Fontaine, Saint-Simon, Proust, Céline).

celui de l’humour, subtil, critique, parfois

Il y a évidemment des « humoristes » « à

que sont Jules Renard, Marcel Aymé,

Jules Renard, qui se disait lui-même « ironis

porte cette charmante répartie :

– Elle : « Ça me fait une belle jambe

– Lui : « Madame, vous n’aviez pas besoin

Et comment ne pas rappeler cette réparti



bien plus meur tr ière de Talleyrand que

nommait le « diable boiteux » :

U n e d a m e q u i l o u c h a i t l u i d e m a n d a

« Comment allez-vous ? »

Il répondit  sans hésiter   : « Comme

madame ! »
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R È G L E 4 5

Copiez « Marx

et « Woody

Humour juif.

Il s’agit bien sûr des Marx Brothers et

Allen dont certaines réparties sont restées

rables. Il y a entre eux une forme d’humour

qui va entre désespoir, absurde et provocation.

À un journaliste, par exemple, qui lui

d ’expliquer un vote en faveur d e la

Groucho répliqua d’un trait : « J’étais saoul,

Vous pouvez retenir et placer cette

Groucho sur la politique qui vaut son

« La politique, c’est l’art de chercher les

de les trouver, de les sous-évaluer et ensuite

quer de manière inadéquate les mauvais



On se souv ient , par exemple, dans

filles et tais-toi , film de Woody Allen

dialogue martien :

– Allen : Qu’est-ce que vous faites samedi

– Une femme : Je me suicide ?

– Allen : Et vendredi soir ?
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R È G L E 4 6

Pénétrez l’univers

Audiard

« Le s mots, c’est pire que des lance-pierre

Michel Audiard.

Le dia loguiste ( 1 9 2 0 - 1 9 8 5 ) a c e r t a i n e m e n t

l’un des mei l leurs p u n ch l i n e r s du cinéma

çais. Ses répliques au cinéma, faites d’espr

sien de gouaille et de sens… de la répar t i

fait son succès.

Audiard a bien mérité la place qu’on

crée dans le 1 4
e

arrondissement à Paris

en 1920. Il adorait flâner dans cet arrondissement

populaire à l ’époque, et participait à une

conversations dans les boutiques et

Ainsi a-t-il acquis sa légendaire gouaille et



dévastateur.

Il faut revoir les films de Georges Lautner,

Verneuil ou de Denys de La Patellière

trer en immersion dans cet univers fabuleux

répartie propre à Michel Audiard.
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On se souvient de la réplique de Jean

Louis Joss, commissaire divisionnaire,

commissaire Gouvion (Robert Dalban) cette

devenue proverbiale : « Le jour où on

cons sur orbite, t’as pas fini de tourner.

Lautner ( Le Pacha, 1968)

Qui n’a pas également en mémoire

de Lino Ventura dans Les Tontons fl ingueurs

même Georges Lautner, 1963) à la question

par Francis Blanche « Tu crois qu’ils oseraient

jusqu’ici ? » : « Les cons ça ose tout ? C’est

ça qu’on les reconnaît. »

On retiendra aussi ce dialogue dans

de Georges Lautner (1980) avec Jean-Paul

et Georges Géret :

–   « Vous savez quelle différence il y

con et un voleur ?



– Non ?

– Un voleur, de temps en temps, ça

Et pour finir, cette maxime plus profonde

l à placer en fonction des circonstances :

lectuel assis va moins loin qu’une brute

Denys de La Patellière ( Un taxi pour Tobrouk
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R È G L E 4 7

Admirez les réparties

des assises

Le s meilleurs orateu r s sont souvent les

Les avocats savent articuler, appuyer

hausser la voix, simuler la colère, faire

et des silences pour produire des effets

manche »).

Les avocats donnent l’impression que

de parole est totalement improvisée

est souvent préparée et q u e l e u r d isco

structuré. Ils ne perdent jamais le contact

avec les « acteurs » du tribunal, et notamment

président et les jurés.



Chaque grand avocat a néanmoins ses

son style et ses réparties. On se souvient

Vergès qui avait initié la « défense de rupture

formant tout procès en procès politique.

On se souvient encore de l’image choc

par Robert Badinter, défendant Patrick
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cée aux jurés en évoquant la guillotine :

vous de couper un homme en deux ? »

On regarde aujourd’hui avec intérêt Éric

M o r e t t i —   « l ’ogre » c o m m e l e s u r n o m m e n t

confrères — , mêlant volontairement tous

« Il m’est désagréable de plaider devant

vous déteste », avait-il décoché un jour

d’un président de séance.

Mais il n’y a pas que les avo-

c a t s , l e s c r i m i n e l s p e u ve n t

a u s s i avo i r d e l ’e s p r i t . Le

tueur en série Henri Désiré

Landru (1869 -1922 ) avait

déclaré à la Cour en évo-

quant ses victimes fémi-

nines : « Si les femmes que

j’ai connues ont quelque

c h o s e à m e reprocher,

e l l e s n’ont q u ’ à p o r t e r



plainte ! »

Formidable, non ?



 
  [ 8 2 ]

R È G L E 4 8

Rappelez-vous

les réparties

Mitterrand-Chirac

Tacle et contre-tacle.

Entre les deux tours de la présidentielle

et 8 mai 1988, le président de la République

Mitterrand et son Premier ministre Jacques

débattent en direct à la télévision le 28

tous les deux candidats.

Jacques Chirac, agacé par Mitterrand,

l’attaque : « Permettez-moi juste de vous

soir je ne suis pas le Premier ministre et vous

le président de la République… Nous sommes

candidats, à égalité, et qui se soumettent



des Français, le seul qui compte, vous

trez donc de vous appeler “Monsieur Mitterrand”.

Et fuse alors la répartie cinglante et ironique

terrand, déniant la critique de Chirac : « Mais

tout à fait raison, monsieur le Premier ministre.

1988, François Mitterrand fut réélu avec 54
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R È G L E 49

Relevez les réparties

Le Pen-Macron

Quelques formules chocs.

Le dernier duel politique majeur a eu lieu entre

tours de la présidentielle 2017 entre Marine

Emmanuel Macron. Les deux adversaires

de réparties, de , de formules,

parfois noir, ne dédaignant pas l’attaque

Il nous a paru intéressant de relever

réparties chocs à la façon de Cyrano.

M. L. P. , méprisante  : « Vous êtes la France qui

E. M., grave : « Vous portez la guerre civile

M. L. P., agressive  : « Je suis la candidate

d’achat. Vous êtes le candidat du pouvoir

E .M . , ironique  : « Vous n’êtes pas la candidat



l’esprit de finesse. »

M. L. P., accusatrice  : « Cette campagne

deur du banquier d’affaires que vous n’avez

E.M., à l’attaque  : « Ce que vous proposez

d’habitude, c’est de la poudre de perlimpinpin.

On sait qui a gagné.
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R È G L E 5 0

Testez-vous

Trouvez vos douze meilleures r é pa r ties

Règle du jeu : préparez-vous à répondre

au tac à chaque propos et situation.

É c r i v e z v o t r e r é p o n s e e t c o m p a r e z - l a

l ’ h u m b l e su g ge st i o n de l’auteur.

Écrivez vos dix meilleures réparties,

les par cœur, et ressortez-les en situation,

le contexte s’y prêtera.

1.  À quelqu’un qui vous dit qu’il n’est p

avec vous :

2 .   À quelqu ’un q u i vous s o r t d e s

généralisations :



3 .   À quelqu’un qui vous dit que vous

pas la vérité :
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4 .   À quelqu’un qui vous dit que vous

prenez rien :

5.  À quelqu’un dont vous ne comprenez pas

6.  À quelqu’un qui vous dit que vous êtes

7.  À quelqu’un qui défend une idée contraire

8.  À quelqu’un qui vous attaque personnellement :

9.  À quelqu’un qui se plaint, mais dont

lez entendre le « ressenti » :



1 0 .  À quelqu’un qui s’exprime en allant

les sens :
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11. À quelqu’un qui trouve que son traitement

bien bas :

12. À quelqu’un qui a du mal à baisser

Répartie 1  : Écoutez donc d’abord mes

Vous les contesterez après les avoir

( avec un zeste d ’ i ronie et un silence  :) si

Répartie 2 (voir règles 31 et 32) : Je vais,

der, vous fournir un contre-exemple.

Répartie 3 (voir règle 21) : Outre que

relative, veuillez au moins croire à ma



Ou (plus polémique, prenant les mots

sonne à la lettre)  :

Êtes-vous en train de dire que je suis u

Répartie 4 (voir règle 28) : Excusez-moi,

un peu lent !
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pas au niveau de votre exposé !

Répartie 6 (voir règle 45) : C’est bien

n’est pas très bien payé !

Répartie 7   : Je ne suis pas d’accord

idée, mais en entendant la mienne, vous

que nous ne sommes pas si éloignés

de l ’amener à vous.)

Répartie 8 (voir règle 25) : Je vous répondrai

cette phrase de Paul Valéry : « Celui

attaquer le raisonnement attaque le ra

Répartie 9 (voir règle 20) : Je vous é

une grande attention.

Répartie 10 : Si vous voulez bien, cher

nons au sujet. Notre sujet, c’est…



Répartie 11 (voir règles 21 et 22) : Si tu

avec le privé, tu es mieux payé…

Répartie 12 (voir règle 39)  : Que vous

votre ramage… (à traduire selon votre
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Glossaire

Adrénal ine  : La répart ie génère des

d’adrénaline. Car c’est souvent de l’acrobatie

filet, mais c’est aussi ce qui en fait son

son intérêt. Il ne faut cependant pas

tements du cœur ne couvrent la répartie.

Aphorisme : La forme comme le ton de

ne sont pas éloignés de l’aphorisme.

est toujours dite sans trembler et semble

une vérité indiscutable.

Atténuer  : En atténuant les propos de

diminue leur p o r t é e , et on l ’ invite à

monde d’une manière plus positive.

Avocats  : Ils sont des maîtres dans tous

terme. Certaines de leurs réparties sont

Il est intéressant de les connaître.



Cinéma : Il faut regarder les anciens film

ment dialogués par Michel Audiard, pour

une culture de la répartie. La télévision

gramme régulièrement.
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moment opportun. Elle doit éclairer le

le faire briller.

Colère : Elle vous déstabilise et réduit

de vos propos. Sauf si vous la simulez,

sant en réalité vos émotions, mais pour

votre interlocuteur.

Contradiction : L’esprit de contradiction

t i e l à la r é p a r t i e . S i o n n e l’a p a s , l es

seront bien t ièdes . L’art de la répartie

une activité de béni-oui-oui.

Culture : Ce qui nourrit et stimule la

sont les lectures des grands auteurs,

listes, des humoristes.

Empathie   : Elle permet à l’autre de

en confiance.

Enthousiasme : À chaque fois que vous

par l’enthousiasme, vous « mobilisez » votre

cuteur. Vous lui transmettez de l’énergie.



g

Esprit : C’est une des caractéristiques

des bonnes réparties. C’est cette petite

d’intelligence qui rend le propos lumineux.

ter  : « On est reçu selon l ’hab i t , reconduit

l’esprit » (proverbe russe).
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formance. La répartie doit être efficace

réussie. Elle doit servir l’intention du

Écouter : L’écoute précède la bonne

Pour bien répliquer, il faut d’abord entendr

propos de l’interlocuteur. L’art de la

d’abord un exercice de concentration

dit autrui.

Flatterie : En rendant l’interlocuteur

même, vous en devenez le maître.

Fulgurance(s) : Production(s) spontanée(s)

l’esprit souvent brillante(s) parce que

Humour : Il est le sel de la répartie.

tise les situations, ouvre des perspectives,

la communication joyeuse. Il fait mieux

cruauté du propos.

I r o n i e   : Elle est à la fois humour et

Vous en riez quand elle ne vous est pas



Justement : Adverbe schopenhauerien

de retourner l’argument de l’autre contre

Muscle : L’art de la répartie nécessite

n e m e n t . C o m m e un s p o r t . Plus on

mieux on le ser t .
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a pas de répartie sans goût de la polémique.

il s’agit de mesurer son degré pour éviter

Politique : Le débat télévisé entre

femmes pol i t iques est source d ’enseignement .

Analyser les réparties permet de faire

les siennes.

Préparation : Donne l’impression de

tion après l’avoir bien préparée.

« Il marchait en pensant à ce qu’il dirait

de Restaud, il s’approvisionnait d’esprit,

les reparties d’une conversation imaginaire,

parait ses mots fins, ses phrases à la

B alzac ( Le Père Goriot, 1835 )

Rapidité : Une des caractéristiques

répartie, combinée à l’esprit.

Recadrage : C’est une des fonctions de

il permet de revenir à l’essentiel de la



Risque : La répartie est un risque, puisqu’elle

au cours de la discussion, comme une

mentale. L’inconnu, c’est la réaction de

Silence : Il est aussi une forme de répartie.

peut être totalement déstabilisé par une
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muette. Le silence est à la fois une ponctuation

un effet : il peut précéder ou suivre une

Syllogisme : Raisonnement formel déductif

reux. Il peut clouer le bec, mais aussi

peut aussi le tordre et le manipuler.

Tac au tac : Répondre du tac au tac, c’est

r a p i d e m e n t , a u b o u t d e l a p h r a s e

Répondre p l u s i e u rs fois d u t a c au

l’effet mitraillette qui essouffle l’adversaire.

Théâtre : Les répliques au théâtre constituent

cours sur la répartie. À relire les pièces

de Feydeau, de Guitry. Le ton de la répartie

la gestuelle qui l’accompagne sont aussi

que son contenu.

Ti r o i r   : C ’est la préparation des répar t i es

thème de façon à pouvoir sortir du tiroir

répartie au bon moment.

Verbe : Si l’on n’a pas l’amour du verbe,

difficile de s’amuser à l’art de la répartie.



répartie a aussi une dimension poétique,

Vivacité  : Être prêt à bondir et à rebondir.

tout l’art de la répartie !
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Biographie

Formé à la sémiologie, Jean-Paul Guedj

et poète. Il est également comédien. Il

parcours artistique en même temps qu’une

de consultant et de conseil en entreprise.

S o n d e r n i e r recuei l d e p o è m e s U n e

dans l ’ â m e a été publié aux éditions Le

cerises, collection « Le Merle moqueur

Il a aussi écrit un certain nombre d’ouvrages

thématiques variées, toujours teintés

relatifs à la vie professionnelle.

I l a n o t a m m e n t p u b l i é Les 50 r èg l es

prendre la parole en public (Larousse,

50 règles d ’ o r p o u r prendre l a vie du



(Larousse, 2013), Toxi Collègues (Larousse,

Patrons (Larousse, 2016) et 100 expressions

sournoises, bêtes et horripilantes (Larousse,
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